Les consultants TERA mettent leurs compétences « marché et opérationnel »
au service du développement des activités de nos clients et de leur vision stratégique

Stratégies d'alliance
et fusion-acquisition

Evaluation d’actifs
et de sociétés

Business planning

Stratégies d'alliance et fusion-acquisition

Dans le cadre de stratégies de développement et de
croissance externe, TERA Consultants réalise pour ses
clients des évaluations d’alliances et d’opérations
de fusion-acquisition, ainsi que la recherche de
prestataires/partenaires pour des projets spécifiques.

Exemples de missions

Business planning

De nombreuses missions d’analyse stratégique induisent la

pétence dans laquelle les

RA Consultants disposent

elle que soit la spécificité de

I'activité cerné (télécoms, Internet,
meédias, é o) 8 national ou étranger.

Exemples de missions

Principaux domaines
d’intervention

Benchmarks
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Lobbying

Stratégies d’entrée
sur de nouveaux
marchés/segments

Développement et
implémentation de
nouvelles offres

Evaluation d’actifs et de sociéteés

Les consultants de TERA sont amenés a réaliser de
nombreuses évaluations d’actifs et de sociétés, notamment
dans le cadre des missions d’évaluation des alliances et des
opérations de fusions-acquisitions.

Exemples de missions

Benchmarks

TERA Consultants effectue régulierement pour ses clients
des benchmarks nationaux, régionaux ou internationaux,
portant sur des secteurs trés divers : marché de gros ou de
détail des télécommunications & communications électroni-
ques (en France, Europe, Afrique, Asie, USA, etc.), de
I'énergie, de la distribution de gros alimentaire, de
I'audiovisuel, etc.

Exemples de missions

CONSULTANTS



Développement et implémentation
de nouvelles offres

TERA Consultants accompagne ses clients dans leur stratégie de développement et de mise en ceuvre de nouvelles offres.

Lexpertise des consultants TERA porte a la fois sur la conception des offres, I'évaluation des colts et le pricing.

Chagque solution proposée integre les aspects financiers, économiques et techniques des projets de développement de nouveaux

services/produits étudiés.

Exemples de missions

Stratégies d’entrée sur de
nouveaux marchés/segments

TERA Consultants accompagne ses clients dans leurs
stratégies de croissance et de développement de leurs
activités. Dans ce cadre, les consultants et experts de TERA
Consultants identifient des nouveaux segments ou niches
de marchés attractifs et proposent des stratégies d’entrée
sur ces marchés avec notamment la définition de gammes

d’offres, I'élaboration de grilles tarifaires, la mise en place

d’un réseau de distribution, la recherche de partenariat, etc.

Exemples de missions

Lobbying

Pour accompagner les actions de lobbying entreprises par
ses clients, TERA Consultants réalise des études a

caractere général ou spécifique, a diffusion large ou plus

restreinte, publique ou privée. De la description des

fondamentaux technico-économiques d’un secteur, a
I’évaluation de I'impact économique de modifications de
législation ou réglementaire, TERA Consultants propose a
ses clients des documents pédagogiques en support de leur

discours de lobbying.

Exemples de missions

CONSULTANTS
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